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grow positive.

Amac:
Kervan i

Egitim; pazarlama yonetimi, stratejik planlama ve pazarlama planlamasi

YO | d a konularina yogunlasmakta ve gercek is diinyasi tecriibeleri ve vakalarini
icermektedir. Bu egitimin ayni zamanda pazarlama konusunda bir kisisel
! ! farkindalik egitimi oldugunu da belirtelim. Eisenhover’in “Plan hicbir seydir,
Duzulmez - gitimi oldug isenhover'in “Plan highir sey
planlama her sey” s6ziinden yola gikarak Tirkiye'de bir ¢cok kisinin kavram
Et kl | | kargasasi yasadigl misyon vizyon ve strateji konularina deginecegiz.

Kiltarimuzin getirdiklerini nasil avantaja dontstirebilecegimizi
konustuktan sonra hep birlikte pazarlama plani hazirlama adimlarini
pa Zar | ama ylrlyecek ve bu adimlari bir vaka izerinden degerlendirecegiz.

p | anil Bu Program Size Neler Katacak?

H azir | ama k e Pazarlamanin en kritik siirecinde tam anlamiyla bir aydinlanma

yasayacaksiniz,

e isinize tamamen farkli bir gdzle bakip “ben bunlari yapiyor muyum?”

diyeceksiniz,

¢ Dinyada sadece birkag sirkette tam anlamiyla uygulanan pazarlama
Evren - Al o

stratejileri, senaryolar ve planlama sireclerini ilk agizdan dinleyip uygulama
Aksoy sansina sahip olacaksiniz,

e Kitaplarda olan bilgilerin disinda, internette arasaniz dahi

bulamayacaginiz gercek vakalar ve tecriibeleri sahibinden

dinleyebileceksiniz.

icerik:

e Pazarlama Stratejiyle baslar

e Kendimizi tanimak

e Misyon, Hayal, Vizyon, Hedef
- Vaka Calismasi |

e Strateji, Taktik, Uygulama (Aksiyon)

e Stratejik Planlama Yol Haritasi

¢ Planlama Siireci ve Senaryolama
- Vaka Calismasi Il

e s ve Pazarlama Plani

e Durum Analizi

e Misteri Yolculugu ve SWOT
- Vaka Calismasi Il

e Kritik Firsat ve Sorunlar

e Dogru Pazarlama Hedefleri Belirlemek
- Vaka Calismasi IV

e Segmentasyon ve Hedefleme

e Deger Onerisinin Belirlenmesi

¢ Mesajin Tasarlanmasi ve Konumlandirma
- Vaka Galismasi V

Workitive Turkiye
Kavakli Mh. Muhammed Cinnah Sk. No: 6 D: 9 Beylikdiizii istanbul | 0212 909 11 90
twitter.com/workitive | instagram.com/workitive



