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grow positive.

o Deger bazli satis, teklifinizin alici igin degerli olmasinin nedenlerini anlama
Deg er Ba Z | | surecidir. Deger bazli satista, satisin kapanma olasiligini ve satin alanin
odeyebilecegi fiyati arttirirsiniz.

G e | |§ M |§ Satisin yeni neslinde artik maliyetleri degil, teklifinizin sagladigi degerleri
satacaksiniz.

Satis

Teknikleri

icerik:

Temel Satis

e Satis Nedir ve Ne degildir?

e Satis Yasamimizda Yaptigimiz Hatalar ve Faturalari
e Saticiliga Yatkin Olan, Ya da Olmayan Yonlerimiz

Evren

Aksoy Satig Teknikleri
e Satis Teknikleri Tanimlanmasi

¢ Ne sattigimizin 6nemi?
e Hizmet Tanimi ve Hizmet Sunumun incelikleri

ikna Yonetimi ve Taktikleri

e iknanin Psikolojisi

e ikna Yontemleri

e kna Etme Asamalari

e Saticinin ikna Gérevinde Onemli Noktalar

Gergek Satis ve Yapilmasi Gerekenler

e Kurumsal Satis Teknikleri

e Potansiyel Bulma ve Yagmur Yagdirma

e SPAPSSO Taktigi

e Deger Tanimi

¢ Fiyat yerine Deger Satisi Adimlari

e POZi Modeli

e Amac-Hedef-Hakkinda-Strateji-Sorular

¢ Planlama, Organizasyon ve Zaman Kullanimi

Yeni ve Yaratici Miizakere (Psikolojik Satig)
e Herkesin beyni var

e Yaraticilik ve Duygusal Kararlarimiz

e Algilar ve Cergeveler

e Temel Fiyat Teknikleri

e Duygulari Harekete Gegirmek

e Misteri Neden Alir

¢ Nasil Satmali

Etkili Satis Kapatma
e Satisl Kapatmak
e Kapidan kovulma Bacadan Girme Sanati
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