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grow positive.

. Miisterilerin Satin Alirken Karar Vermesini Etkileyen Faktorler
The Science

GuUnlmuz bilgi caginda kurumlar, eski satis tekniklerinin -ki biz ona
Of Sa |eS satis sanati diyoruz- yerini teknolojik yontemlerin alacagini
disindyorlar. Ancak sanilanin aksine satis sanati yok olmuyor, kendi
icinde yeni bir olguya evriliyor: Satis Bilimi.

Ercan Bir bilim insaninin zihniyetini benimseyen satis personeli, satisin bir

Telci Urlin veya hizmet sunmanin 6tesine gectigini fark edecektir. Satis
bilimine gore satis, sunulan Urinle ilgili tliketici davranis modelini
analiz etmeyle ve anlamayla baslar.

icerik:

e Biz gercekte ne satiyoruz?

e Satis psikolojisi ve motivasyonu her seyden énemlidir
e Satis profesyonelinin enerji master plani

¢ Hunter-Farmer Saticilar

e Yiksek performans gosteren satici sadece 3 sey dislintr
e Gelecegin misterisine nasil satis yapilmali?

e Pusulayi satis yoniine ¢evirmek ama nasil?

¢ Daha ikna edici bir satici olmak ister misiniz?

e Hipnoz teknigi ile satisa sihirli dokunuslar yapmak

e Saticilar neden satamiyor?

e Misterilerde nasil satin alma istegi yaratiriz?

e Satislari arttirmanin gizemli sifreleri nelerdir?

e Degisen misteri yaklasimlari ve satis koprisi kurmak
e Satis matematiktir

e Satista Norobilim

e  Misterileri etkileme ve ikna etmenin 7 adimi.

e Satisin yeni kurallari ve yeni yol haritalari

e Satis hedeflerinin tutmamasinin 2 sebebi ve ¢6ziimi
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