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İkna bir sonuçsa eğer, ikna sanatı bu sonuca ulaşmak için uygulanan süreci 
en iyi şekilde idare etme yöntemlerinin bütünüdür. Bu eğitimin adının ikna 
mühendisliği olmasının sebebi, ikna ile ilgili formüllerin doğru uygulandığı 
takdirde tıpkı mühendislikteki gibi kesin ve net sonuçlar alınmasıdır. Eski 
öğretilerden günümüzdeki bilimsel bulgulara kadar ikna sanatının gizli kalmış 
bütün teknikleri bu eğitimde verilmektedir. Eğitimin amacı katılımcılara 
sadece teorik bilgiler verilmesi değil, aynı zamanda workshoplarla farkındalık 
kazandırarak teknikleri özümsemelerini sağlamaktır. Bu eğitimi 
tamamladıktan sonra sadece kişileri ikna etmeyi değil, başkalarının ikna 
tuzaklarına düşmemeyi de öğreneceksiniz. 
  
Uyarı: İkna tekniklerine sahip olmak bir silaha sahip olmaya benzer. O silahı 
nasıl kullandığınız çok önemlidir. Kötü niyetli kişiler insan psikolojisindeki 
açıkları ve bunları kullanma yollarını özel teknikler vasıtasıyla öğrendikten 
sonra bu bilgileri başka insanları kandırmak için kullanabilirler. Bir eğitimci 
olarak benim katılımcılardan isteğim bu eğitimde öğrenilen tekniklerin 
insanların aldatılması, gerçeğin manipüle edilmesi için değil, toplumun doğru 
yönlendirilebilmesi için kullanılmasıdır. 
 
İçerik: 
 
•     İknanın psikolojisi 
•     Kişiler arası iletişimde ikna teknikleri 
•     İş hayatında ikna teknikleri 
•     Özel hayatta ikna teknikleri 
•     Algı yönetimi 
•     Yeni bir fikri nasıl kabul ettiririz? 
•     Satışta ikna teknikleri 
•     İknada beden dili kullanımı 
•     Göz erişim ipuçları 
•     İknada nefes kullanımı (ayna nöronları faaliyete geçirmek) 
•     Hipnoz ile ikna (Kişileri hipnoza alarak isteklerimizi nasıl yaptırırız? 
Hipnotik dil kalıplarıyla ikna, gizli hipnoz) 
•     Düşünce yönlendirme 
•     İknada frekans teknolojisini kullanma 
•     İknadan korunma yöntemleri 
•     Müzakerelerde ikna teknikleri 
•     Zıt fikirleri kabul ettirme 
•     Pazarlık yönetimi 
•     İkna yöntemlerinde kültürler arası farklılıklar 
•     Çatışmayı uzlaşmaya çevirmek 
 
Program NLP yöntemleri ile uygulandığından öğrenilen tekniklerin eğitim 
sonrasında unutulması güçtür. 

 


